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HUAWEI

O Huawei Consumer Business Group

0d 2013 roku produkty i ustugi naszej firmy sa dostepne w ponad 170 krajach, docierajac do ponad 1/3 ludzkosci.
Jestesmy trzecim, globalnym producentem smartfonéw pod wzgledem sprzedazy. Nasza filozofia dziatania opiera sie

na hasle ,Make it possible”. Zaczynaliémy jako lokalna firma, teraz jestesmy jednym z czotowych producentéw
elektroniki uzytkowej. Jeste$my marka, dla ktdrej innowacje sa sita napedowa, a dostarczanie produktow najwyzszej
jakosci na catym Swiecie — misja. W naszym portfolio znajduja sie smartfony, tablety, ultrabooki, domowe routery oraz
ustugi w chmurze. Prowadzimy 16 centréw rozwoju, m.in w Stanach Zjednoczonych, Niemczech, Szwecji, Rosji, Finlandii,
w Indiach i Chinach.

Jezeli jestes ambitna, przebojowa osoba, ktéra chce rosnac razem z nami w branzy nowych technologii i by¢
czesciag innowacyjnego biznesu — wyslij do nas swoje CV na adres e-mail: huawei@adecco.pl lub skontaktuj sie
z nami telefonicznie pod numerem +48 600 347 802. Spiesz si¢! Pierwszy nabér potrwa do 30.11.2017.

1 grudnia od 9:00 do 19:00 czekamy na Ciebie w 11 miastach

Biuro Huawei, Tulipan House, ul. Domaniewska 50

m Radisson Blu Hotel Krakéw, ul. Straszewskiego 17
W Radisson Blu Gdansk, ul. Diugi Targ 19
m DoubleTree by Hilton Wroctaw, ul. Podwale 84

m Sheraton Poznan Hotel, ul. Bukowska 3/9

Novotel £6dz Centrum, al. Pitsudskiego 11A

m Hotel Altus Prestige, ul. Uniwersytecka 13

m IBB Grand Hotel Lublinianka, ul. Krakowskie Przedmiescie 56
M Hotel Metropolitan, ul. Juliusza Stowackiego 16

Focus Hotel Premium Pod Ortem, ul. Gdariska 14

Hotel Branicki, ul. Ludwika Zamenhofa 25

Specjalista ds. Sprzedazy

Zakres obowiazkow:

e Budowanie partnerskich relacji biznesowych z klientami.

e Tworzenie diugoterminowych strategii sprzedazy i inicjatyw marketingowych.

e Systematyczna analiza i raportowanie wynikéw sprzedazy, oczekiwan rynku, konkurencji i trendéw.

e Budowanie i zarzadzanie kanatami sprzedazy wspoélnie z partnerami Huawei.

e Zarzadzanie relacjami z partnerami Huawei.

e Dostarczanie tygodniowych raportow aktywnosci sprzedazowej i prognoz sprzedazy.

e Osigganie miesiecznych i rocznych celéw sprzedazowych.

e Zarzadzanie i nadzorowanie procesu sprzedazy od przedsprzedazy przez testy produktéw do sprzedazy

Wymagania:

e Minimum 2 lat doswiadczenia w sprzedazy.

e Doswiadczenie w budowaniu i utrzymywaniu silnych relacji biznesowych.

e Proaktywne i entuzjastyczne podejscie do pracy. Wysoka motywacja.

e Doskonata umiejetnos¢ analizowania danych i wyciagania wnioskow.

e Umiejetnos¢ komunikacji, prezentacji, wspotpracy w grupie oraz wysoka kultura osobista.
e Preferowana jest dobra znajomosc¢ jezyka angielskiego.

Oferujemy:

e Atrakcyjne wynagrodzenie.

e Profesjonalny system szkoler.

e Bogaty pakiet socjalno-motywacyjny.
e Przyjazne Srodowisko pracy.

Zapewniamy, ze Twoje CV zawierajace dane osobowe bedzie traktowane jako poufne i bedzie wykorzystane wytacznie na potrzeby rekrutacji.
Nowych pracownikéw dla Huawei zatrudni Adecco.



